Коммерсант в промышленности


Общая характеристика профессии
Осуществление торговых операций с товарами потребительского и промышленного назначения необходимого ассортимента и качества на рынке оптовых закупок и продаж, предоставление коммерческих услуг, принимает участие в работе по установлению деловых контактов между покупателями и продавцами товаров, изучении конъюнктуры рынка товаров, формировании и прогнозировании потребительского спроса, стимулировании сбыта. Участвует в составлении финансовых отчетов, в оформлении заключаемых договоров и контрактов, в оформлении коммерческой корреспонденции и технических документов. Размещает рекламу в средствах массовой информации. Участвует в совершенствовании системы снабжения и сбыта.

Требования к индивидуальным особенностям специалиста
Хорошая память, самообладание, коммуникабельность, организаторские качества, умение анализировать информацию, развитая интуиция, социальная пластичность, высокий уровень логического мышления.

Медицинские противопоказания
Психические и нервные заболевания, нарушений функций опорно-двигательного аппарата.

Требования к профессиональной подготовке
Бухгалтерский учет, виды коммерческой корреспонденции, компьютерное делопроизводство, виды и способы эксплуатации современной оргтехники, виды договоров и контрактов, порядок их заключения и расторжения, основы менеджмента, основные законы рынка, типологию покупателей.

